
หลักสูตรช่างกระจกอะลูมิเนียมจำนวน 47 ชั่วโมง 
กลุ่มอาชีพเฉพาะทาง 

ศูนย์ส่งเสริมการเรียนรู้อำเภอโกสัมพีนคร 
ความสำคัญ 
อาชีพช่างปูกระเบ้ืองเป็นอาชีพอิสระท่ีผู้เรียนสามารถนำมาเป็นอาชีพหลักหรืออาชีพรองได้ เนื่องจาก 
เป็นอาชีพท่ีผู้สนใจสามารถเรียนรูไดงายไมยุงยาก ไมมีตนทุนในการประกอบอาชีพ เพราะเป็นอาชีพท่ีใช้ฝีมือ 
และทักษะในการประกอบอาชีพ และในปจัจุบันที่พักอาศัยของประชาชนสวนใหญ่ก่อสร้างจากวัสดุคอนกรีต 
ซึ่งการตกแต่งจะนิยมใช้กระจกอะลูมิเนียมเป็นสวนประกอบ และปจัจุบันครอบครัวของสังคมไทยเป็นครอบ 
ครัวขยาย จึงมีการปลูกท่ีพักอาศัยมากขึ้น ทำให้ผู้ประกอบอาชีพช่างกระจกอะลูมิเนียมเป็นอาชีพหนึ่งท่ีเป็น 
ชองทางในการประกอบอาชีพของผู้ท่ียังไมมีงานทำหรือผู้ท่ีตองการเปล่ียนอาชีพท่ีเป็นงานอิสระและมั่นคงได 
หลักการของหลักสูตร 
1.เป็นหลักสูตรท่ีเน้นการจัดการศึกษาอาชีพเพื่อการมีงานทำ ท่ีเน้นการบูรณาการเนื้อหาสาระ 
ภาคทฤษฎีควบคู่ไปกับการฝึกปฏิบัติจริง ผู้เรียนสามารถนำความรู้และทักษะไปประกอบอาชีพได้จริงอย่างมี 
คุณภาพและมีคุณธรรมจริยธรรม 
2.เป็นหลักสูตรท่ีเน้นการดำเนินงานร่วมกับเครือขา่ย สถานประกอบการ เพื่อประโยชน์ในการ 
ประกอบอาชีพและการศึกษาดูงาน 
3.เป็นหลักสูตรท่ีผู้เรียนสามารถนำผลการเรียนรู้ไปเทียบโอนเข้าสู่หลักสูตรการศึกษานอกระบบ 
ระดับการศึกษาข้ันพื้นฐาน พุทธศักราช 2551 ในรายวิชาเลือกของสาระการประกอบอาชีพ 
4.เป็นหลักสูตรท่ีเน้นการใช้ศักยภาพ 5 ด้านในการประกอบอาชีพ ได้แก่ ศักยภาพด้านทรัพยากร 
ภูมิอากาศ ภูมิประเทศและทำเลท่ีต้ัง ศิลปวัฒนธรรมประเพณีและวิถีชีวิต และด้านทรัพยากรมนุษย์ 
จุดหมาย 
เพื่อให้ผู้เรียนมีคุณลักษณะดังนี้ 
1. มีความรู้และทักษะในการประกอบอาชีพ สามารถสร้างรายได้ท่ีมั่นคง มั่งค่ัง 
2. ตัดสินใจประกอบอาชีพให้สอดคล้องกับศักยภาพของตนเอง ชุมชน สังคม และส่ิงแวดล้อมอย่างมี 
คุณธรรมจริยธรรม 
3. มีเจตคติท่ีดีในการประกอบอาชีพ 
4. มีความรู้ความเข้าใจและฝึกทักษะการบริหารจัดการในอาชีพได้อย่างมีประสิทธิภาพ 
5. มีโครงการประกอบอาชีพเพื่อใช้เป็นแนวทางในการพัฒนาอาชีพของตนเอง 
 
กลุ่มเป้าหมาย 
มี 2 กลุ่มเป้าหมาย คือ 
1.ผู้ท่ีไม่มีอาชีพ 
2.ผู้ท่ีมีอาชีพและต้องการพัฒนาอาชีพ 



ระยะเวลา 
จำนวน 47 ช่ัวโมง 
ภาคทฤษฎี 7 ช่ัวโมง 
ภาคปฏิบัติ 40 ช่ัวโมง 
 
 
 

 

 

 

 

 

 

 



รายละเอียดโครงสร้างหลักสูตร ชื่อหลักสูตรช่างกระจกอลูมิเนียม จำนวน 47 ชั่วโมง 

เรื่อง จุดประสงค์การเรียนรู้ เนื้อหา การจัดกระบวนการเรียนรู ้ จำนวนช่ัวโมง 
ทฤษฎี ปฏิบัติ 

1. ช่อง
ทางการ
ประกอบ
อาชีพ  

 

1. ผู้เรียนทราบช่องทางการประกอบอาชีพ
ช่างกระจกอลูมิเนียมได้  
2. ผู้เรียนสามารถวิเคราะห์ความเป็นไปได้ใน
การประกอบอาชีพช่างกระจกอลูมิเนียมได้  
3. ผู้เรียนสามารถเข้าถึงการตลาดและการ
บริการได้  

1. ช่องทางการประกอบอาชีพ – 
ความสำคัญและประโยชน์ของการติด
กระจกอลูมิเนียม  
2. วิเคราะห์ตนเองในการประกอบอาชีพ
ช่างกระจกอลูมิเนียมและคุณธรรม 
จริยธรรมสาหรับอาชีพช่างกระจก
อลูมิเนียม  
3. สามารถเข้าถึงการตลาดและการ
บริการ  

1. ผู้เรียนศึกษาเกี่ยวกับความสำคัญ ประโยชน์ 
ความรู้เบ้ืองต้น คุณธรรมจริยธรรมเกี่ยวกับอาชีพ
ช่างกระจกอลูมิเนียม  
2. ผู้เรียนสอบถาม สัมภาษณ์ พูดคุยกับช่าง
กระจกอลูมิเนียม เกี่ยวกับอาชีพช่างกระจก
อลูมิเนียม  
3. นาข้อมูลจากการศึกษาส่ือ และจากการ
สัมภาษณ์ มาวิเคราะห์ตนเอง เพื่อตัดสินใจ
ประกอบอาชีพ  
4. นาผลการวิเคราะห์มาแลกเปล่ียนกับผู้รู้ เพื่อน
ในกลุ่มและวิทยากร  
5. สรุปช่องทางการประกอบอาชีพและตัดสินใจ
ของตนเอง  

1 ชั่วโมง 1 ชั่วโมง 

2. ทักษะ
การ
ประกอบ
อาชีพ  
 

1. เตรียมพื้นท่ี วัสดุอุปกรณ์ และเครื่องมือใน
การติดกระจกอลูมิเนียมได้  
2. ติดกระจกอลูมิเนียมได้ถูกต้อง  
3. เก็บรายละเอียดของงานได้เรียบร้อย
สวยงาม  
4. สรุปข้ันตอนและเทคนิคการทางานได้ครบ
ทุกขั้นตอน  

1. การเตรียมพื้นท่ี  
2. การเตรียมวัสดุอุปกรณ์เครื่องมือ  
3. วิธีการติดกระจกอลูมิเนียม  
4. วิธีการเก็บรายละเอียดของงาน  

1. ผู้เรียนศึกษาใบความรู้เกี่ยวกับประเภทของ
กระจกอลูมิเนียม วิธีการติดกระจกอลูมิเนียมทุก
วิธี  
2. ผู้เรียนศึกษาดูงานและสัมภาษณ์/สนทนากับ
ผู้ประกอบการ  
3. ผู้เรียนชมการสาธิตของวิทยากรพร้อม
สัมภาษณ์ขั้นตอนและวิธีการติดกระจกอลูมิเนียม
ทุกวิธี  

2 ชั่วโมง 37 ชั่วโมง 



4. ผู้เรียนฝึกวิธีการติดกระจกอลูมิเนียมทุกวิธี 
และฝึกเก็บรายละเอียดของงานตามใบงานจน
ชำนาญ  
5. ผู้เรียนและผู้สอน ร่วมกันสรุปข้ันตอนและ
เทคนิคการทางานได้ครบทุกขั้นตอน  

3. การ
บริหาร
จัดการใน
การ
ประกอบ
อาชีพ  
 

1. คำนวณพื้นท่ีและราคาค่าแรง ค่าวัสดุ การ
ติดกระจกอลูมิเนียมได้  
2. หาลูกค้าและประชาสัมพันธ์งานติดกระจก
อลูมิเนียมได้  
3. อธิบายมาตรฐานของการบริการติดกระจก
อลูมิเนียมได้  
4. เจรจาต่อรองราคากับลูกค้าได้อย่างราบรื่น
และเป็นท่ีพึงพอใจของลูกค้า  
5. สรุปกระบวนการบริหารจัดการในการ
ประกอบอาชีพช่างติดกระจกอลูมิเนียมที่พึง
ประสงค์ของลูกค้าได้ 

1. การคำนวณพื้นท่ีและการคำนวณ
ราคาในการติดกระจกอลูมิเนียม  
2. การประชาสัมพันธ์และการหาลูกค้า  
3. การควบคุมมาตรฐานของการบริการ  
4. การเจรจาต่อรองราคากับลูกค้า 

1. ผู้เรียนสอบถาม สัมภาษณ์ พูดคุยกับช่าง
กระจกอลูมิเนียม เกี่ยวกับการคำนวณพื้นท่ีและ
การคำนวณราคาค่าแรงและวัสดุ การหาลูกค้า 
การประชาสัมพันธ์มาตรฐานของการบริการ และ
การเจรจาต่อรองราคา  
2. ผู้เรียนฝึกคำนวณพื้นท่ี ราคาค่าแรง และวัสดุ 
การหาลูกค้า และวิธีการประชาสัมพันธ์  
3. ผู้เรียนฝึกรับงาน และฝึกเจรจาต่อรองราคากับ
ลูกค้า โดยใช้บทบาทสมมติ และสถานการณ์จริง  
4. ผู้เรียน และผู้สอน สรุปกระบวนการบริหาร
จัดการในการประกอบอาชีพช่างกระจก
อลูมิเนียมได้ 

2 ชั่วโมง 1 ชั่วโมง 

4. 
โครงการ
ประกอบ
อาชีพ  

 

1. บอกความสำคัญของโครงการอาชีพได้ 2. 
บอกประโยชน์ของโครงการอาชีพได้  
3. บอกองค์ประกอบของโครงการอาชีพได้  
4. อธิบายความหมายขององค์ประกอบของ
โครงการอาชีพได้  
5. อธิบายลักษณะการเขียนท่ีดีของ
องค์ประกอบของโครงการอาชีพได้  

1. ความสำคัญของโครงการอาชีพ  
2. ประโยชน์ของโครงการอาชีพ  
3. องค์ประกอบของโครงการประกอบ
อาชีพ  
4. การเขียนโครงการอาชีพ  
5. การประเมินความเหมาะสมและ
สอดคล้องของโครงการอาชีพ  

1. จัดให้ผู้เรียนศึกษาเนื้อหาจากใบความรู้ เรื่อง 
ความสำคัญของโครงการอาชีพ ประโยชน์ของ
โครงการอาชีพ องค์ประกอบของโครงการอาชีพ 
แล้วจัดกิจกรรมการสนทนาแลกเปล่ียนข้อมูล
ความคิดเห็น เพื่อสร้างแนวคิดในการดาเนิน
กิจกรรมการเรียนรู้  

2 ชั่วโมง 1 ชั่วโมง 



6. เขียนโครงการในแต่ละองค์ประกอบให้
เหมาะสมและ 
ถูกต้องได้  
7. ตรวจสอบความเหมาะสมและสอดคล้อง
ของโครงการอาชีพได้  

  2. จัดให้ผู้เรียนศึกษาสาระข้อมูลจากใบความรู้ 
เรื่อง ตัวอย่างการเขียนโครงการอาชีพท่ีดี 
เหมาะสม และถูกต้อง พร้อมจัดการอภิปราย 
เพื่อสรุปแนวคิดเป็นแนวทางในการเขียน
โครงการอาชีพท่ีดี เหมาะสม และถูกต้อง  
3. จัดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติ การเขียนโครงการ
อาชีพ  
4. กำหนดให้ผู้เรียนฝึกปฏิบัติการประเมินความ
เหมาะสมและสอดคล้องของโครงการอาชีพ  
5. จัดให้ผู้เรียนปรับปรุงโครงการอาชีพ ให้มี
ความ 
เหมาะสมและถูกต้อง  
6. กำหนดให้ผู้เรียนเขียนโครงการอาชีพของ
ตนเอง เพื่อเสนอขอรับการสนับสนุนงบประมาณ
ดาเนินงานอาชีพ และใช้ในการดาเนินการ
ประกอบอาชีพต่อไป  

 

 

 

 

 

 



 

 

 

 

 

 

 

 



สื่อการเรียนรู้ 
1. ศึกษาจากเอกสาร / ใบความรู้ 
2. ศึกษาจากแหล่งเรียนรู้ในชุมชน / วิทยากร / ภูมิปัญญาท้องถิ่น 
การวัดและประเมินผล 
1. การประเมินความรู้ภาคทฤษฎีระหว่างเรียนและจบหลักสูตร 
2. การประเมินผลระหว่างเรียนจากการปฏิบัติงานท่ีมีคุณภาพเพียงพอ สามารถสร้างรายได้ให้กับตนเอง 
ความสำเร็จของการปฏิบัติและจบหลักสูตร 
การวัดและประเมินผล 
1. การประเมินความรู้ภาคทฤษฎีระหว่างเรียนและจบหลักสูตร 
2. การประเมินผลระหว่างเรียนจากการปฏิบัติงานท่ีมีคุณภาพเพียงพอ สามารถสร้างรายได้ให้กับตนเอง 
ความสำเร็จของการปฏิบัติและจบหลักสูตร 

การจบหลักสูตร 
1. มีเวลาเรียนและฝึกปฏิบัติตามหลักสูตรไม่น้อยกว่าร้อยละ 80 
2. มีผลการประเมินผ่านตลอดหลักสูตร ไม่น้อยกว่าร้อยละ 60 
3. ผลงานท่ีทำมีคุณภาพ 
เอกสารหลักฐานการศึกษา 
1. หลักฐานการประเมินผล 
2. วุฒิบัตรออกโดยสถานศึกษา 
3. ทะเบียนคุมวุฒิบัตร 

 
         ..........................................งานหลักสูตร                  ……………………………………ผู้เห็นชอบหลักสูตร 
        (นางสาวยมลพร โสภาพันธุ์)                                   (นางสาวจรัสศรี คำแหง 
 
                                          .........................................ผู้เหน็ชอบหลักสูตร          
                                            (นางภัทร์ศินี มณีธรรม)                                         
                                         ประธานกรรมการสถานศึกษา                            
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